
VOTRE GUIDE DE DÉMARRAGE

CONNECTEZ-VOUS

DÉFINISSEZ VOTRE 
POURQUOI

MA LISTE DE DESTINA-
TIONS SOUHAITÉES

OBJECTIFS 
FINANCIERS

SUPPORT
Informations Sponsor 
Nom : ______________________________ 
Téléphone : _________________________

Leaders de la upline
Nom : ______________________________ 
Téléphone : _________________________
_____________________________________ 
_____________________________________ 

MWR Life
support@mwrlife.com

MÉDIAS SOCIAUX
facebook.com/mwrlife

MWR Life - One Team

@mwrlife

@mwrlife

Qu’est-ce que vous souhaiteriez le plus 
obtenir grâce à votre activité MWR Life, 
pour vous ou pour votre famille ?

Listez les destinations que vous 
aimeriez avoir couvertes.

Quels sont vos objectifs financiers à 
réaliser grâce à l’activité MWR Life ?

Objectifs à court terme : 3-6 mois

Objectifs à long terme : 3-5 ans

Accéder aux vidéos de formation en cliquant 
surale lien MWR Académy dans le

Centre d’affaires ou dans l’application mobile. 

FAST START BONUS

Enregistrez 2 membres Elite dans vos 14 premiers 
jours et gagnez un Bonus Fast Start de 150$

Si vous gagnez votre bonus Fast Start au cours de 
vos 7 premiers jours, vous pourrez bénéficier d’une 
réinitialisation du bonus Fast Start, qui vous donnera 
7 jours à compter de la réinitialisation pour inscrire 2 
nouveaux membres Elite supplémentaires et recevoir 
un bonus additionnel de 150 $.

Après avoir obtenu le deuxième bonus, vous 
bénéficiez d’une réinitialisation finale de 7 
jours pour inscrire 2 membres Elite sup-
plémentaires et recevoir un bonus de 150 
$. Soit un total de 450 $ au cours de vos 21 
premiers jours !

ENREGISTREZ 2 
MEMBRES DANS 
VOS 7 PREMIERS 

JOURS & QUALIFIEZ 
VOUS POUR UNE 

RÉINITIALISATION DU 
BONUS FAST START

= $150

= $150

BONUS FAST START EN 14 JOURS

RÉINITIALISATION DES 7 JOURS

RÉINITIALISATION DES 7 JOURS

SITES WEB
Marketing: 
MWRLife.com/votresite
Join.TravelAdvantage.com/votresite
Free.TravelAdvantage.com/votresite
Réserver un voyage:
TravelAdvantage.com
Événements de la société: 
MWREvents.com
      Je suis enregistré pour le prochain évènement.

APPLICATIONS MOBILE
Travel 

Advantage™
MWR Life
Business

= $150

Remarque :  les inscriptions aux niveaux Plus et Pro réduiront le Fast Start bonus payé.
Se référer au Plan de Compensation pour tous les détails. Les bonus peuvent varier pendant les périodes de promotion.

© 2013-2023 MWR Life. Tous droits réservés. Se référer au Plan de Compensation pour tous les détails.

http://www.facebook.com/mwrlife
http://www.MWRLife.com
http://www.MWRTravel.com
http://www.MWRTravel.com
http://www.MWRTravel.com
https://mwrlifecontent-pro.s3.amazonaws.com/PDF-and-other-files/mwrlifecompplan-FR.pdf


Étape 2 - Présentation
Restez simple et utilisez toujours un support. 
Par exemple la vidéo de présentation, le 
PowerPoint, les webinaires ou d’autres 
supports d’équipe.

 

LE CYCLE L.I.F.E        POUR EN SAVOIR PLUS, COMPLÉTEZ LA FORMATION DÉMARRAGE DANS MWR ACADEMY

Faites votre Liste
Votre liste de contacts est le principal 
atout de votre activité !  

Apprenez à Inviter
Une invitation n’est pas une présentation !
Votre objectif est de susciter la curiosité et 
d’amener votre prospect à découvrir un outil, 
accepter un rendez-vous en ou assister à un 
événement. Une invitation efficace se compose 
de 3 éléments clés.. 

 L’URGENCE   L’ENTHOUSIASME 
 LA PERSONNALISATION

Contactez votre upline pour analyser le mode 
d’invitations qui fonctionne le mieux pour vous.
Voici un exemple :
Étape 1 - Susciter l’intérêt
“Bonjour, je ne te dérange pas ?” “Génial!”
Je n’en ai que pour une minute, je viens juste de 
découvrir comment économiser jusqu’à 80% 
sur les voyages et comment gagner de l’argent 
ou des crédits voyage en parlant de cette op-
portunité aux personnes autour de moi. Tu dois 
absolument voir ça! Si je te communique un 
lien vers (une vidéo, un site Web ou un autre 
outil mais pas vers une présentation complète) 
peux-tu le regarder maintenant ? OK, je te rap-
pellerai dans quelques minutes, tu vas adorer ! “
Étape 2 - Inviter à en savoir plus
“Qu’est-ce que tu as préféré ? ...Super !”
Option 1 - “Comme c’est nouveau pour moi 
aussi, je préfère te mettre en contact avec 
_____, il/elle m’a fait découvrir ce club exclusif 
et le maîtrise mieux que moi.” 
Option 2 - “Rencontrons-nous à (heure) à 
(lieu) pour que je puisse te faire découvrir 
tout cela !”
Option 3 - “J’ai un rendez-vous à (heure) à 
(lieu) avec plusieurs personnes pour parler 
de ce club de voyageurs exclusif. Je passe te 
chercher et tu viens avec moi ?” 

Faire Savoir

Étape 3 - Obtenez la décision
Posez les questions suivantes à votre prospect 
et notez les réponses. 
Qu’est-ce que tu aimes le plus au sujet de MWR 
Life ? Et pourquoi ?
Si tu pouvais voyager n’importe où dans le 
monde, où irais-tu ? Pourquoi ? 
Qu’est-ce que tu aimerais le plus faire dans ta vie 
si l’argent ou le temps n’entraient pas en ligne 
de compte ? Pourquoi ? 

Enregistrer

Faire démarrer correctement 
des Membres  

Le succès de votre activité passe par votre 
capacité et celle de toute personne de votre 
équipe à dupliquer les étapes suivantes :

  Télecharger l’application mobile

   S’enregistrer dans MWR Academy

   Participer aux formations démarrage

  Démarrer le Cycle L.I.F.E.

  Gagner les bonus Fast Start

Curiosité satisfaite = Intérêt perdu !
2 minutes c’est déjà trop long. Il s’agit seulement d’inviter !

S’ils ont des questions :
“Excellente question. Je suis nouveau, alors 
laissez-moi vous mettre en contact avec la 
personne qui a partagé cela avec moi. “

LA DUPLICATION DU CYCLE L.I.F.E EST LA FONDATION DE VOTRE RÉUSSITE !

L’étape la plus importante !  
Vous devez suivre 3 étapes avec vos prospects 
pour obtenir les meilleurs résultats.Téléchargez l’application 

mobile et synchronisez 
vos contacts. Dans l’écran 
d’accueil, sélectionnez 
le Prospector et triez vos 
contacts comme étant 
chauds, inclassables 
ou Inexploitables. Ne 
marquez jamais un 
contact comme “froid” 
avant d’avoir suivi le cycle 
complet L.I.F.E. 
Si vous n’avez pas accès à l’application mo-
bile, veuillez lister vos 20 membres potenti-
els dans les espaces fournis ci-dessous.

C’est là que démarre la duplication !
La duplication est facilitée par la formation. 
Lorsque vous suivez les étapes du cycle 
L.I.F.E, vous modélisez également les actions 
que les nouveaux membres de votre équipe 
feront pour développer leur activité. Lorsque 
de nouveaux Membres commenceront, ils 
se rendront immédiatement compte qu’ils 
ont déjà profité du système. Cette structure 
renforce le niveau de confiance, et la 
confiance mène à l’action.
Le processus d’inscription est une étape de 
formation importante. Guidez vos Membres 
tout au long du processus d’inscription afin 
qu’ils apprennent à faire de même avec leurs 
nouveaux membres.

Comment inscrire des Ambassadeurs Lifestyle:

Application Mobile - Appuyez sur Inscrire un 
Membre, sélectionner une option dans la liste 
et appuyez sur Inscrire.

En Ligne - Allez sur MWRLife.com/votresite  
et cliquez sur INSCRIVEZ-VOUS

Comment enregistrer un client personnel:

Join.TravelAdvantage.com/votresite
Free.TravelAdvantage.com/votresite
MWRLife.com/votresite/adhésion

A ce niveau, nous vous 
recommandons d’avoir recours à 
votre upline pour faire un appel à 3. 
Les dernières questions s’appuient 
sur les réponses de votre prospect.

Étape 1 - Partager votre POURQUOI
Partagez avec votre prospect ce que 
vous souhaitez changer dans votre vie. Il 
comprendra mieux votre enthousiasme et 
sera motivé à suivre une présentation.

“______, apprécie (ce qu’il aime le plus au sujet 
de MWR Life) et adorerait voyager pour se 
rendre à (sa destination). C’est bien cela ?”
La réponse sera oui car il sera en accord avec 
lui-même.
“______, trouverait génial de (indiquez son 
pourquoi). C’est ça ?”
Quand il répond OUI, répondez GÉNIAL, alors 
faisons démarrer ton activité !
SI vous rencontrez d’autres questions ou 
objections, utilisez la 3ème partie pour vous 
aider à y répondre.
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