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CRIE UM PLANO
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[ Conecte-se

[l Defina o seu porqué

WEBSITES

Marketing:

MWRLife.com/yoursite
Join.TravelAdvantage.com/yoursite
Free.TravelAdvantage.com/yoursite
Faca uma reserva:
TravelAdvantage.com

Eventos Corporativos:
MWREvents.com

APPS MOBILE GRATIS

MWR Life Travel
Business Advantage™

) App'Store
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ADVANTAGE
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y-\ Google Play

REDES SOCIAIS

@ /MWRLife
/TravelAdvantage
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(G) @MWRLife
X @MWRLife

SUPORTE

Informacdo do upline
Nome:

Telefone:

Upline

Nome:

Telefone:

Notas:

MWR Life
support@mwrlife.com

Objetivos longo prazo

Objetivos médio prazo Objetivos curto prazo

Rendimentos Financeiros Rendimentos Financeiros Rendimentos Financeiros

Pessoal Pessoal Pessoal

Viagem Viagem Viagem

| | -II

B Reserva o proximo evento

[ BonusFast Start

BONUS FAST START 14 DIAS
— $'| 50 Inscreva 2 membros de elite nos seus primeiros 14 dias e ganhe um bdnus de inicio rapido de $150.

Ao ganhar o segundo boénus, terd um reset

INSCREVA 2 — 150 final dg 7 dia_s para inscrever 2/mem bros
MEMBROS NOS S  oiares totalsamdo ate 450 Ablorast
PRIMEIROS 7 DIAS RESET EM 7 DIAS
E QUALIFIQUE-SE INSCREVA 2 MEMBROS NOS PRIMEIROS 7 DIAS E — $150
PARA UM RESET QUALIFIQUE-SE PARA UM NOVO RESET

RESET EM 7 DIAS

Consulte o Plano de Compensacdo para obter todos os detalhes. Os bénus podem variar durante os periodos promocionais.
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[} Comece o treino de primeiros passos

Fazer uma Lista

Aprender a Convidar

PARA SABER MAIS, COMPLE

Acompanhar

FORMACAO DE PRIMEIROS PASSOS NA MWR ACADEMY

Inscrever

A sua lista de contactos é o ativo
mais importante do seu negécio!

Descarregue a app e
sincronize os seus
contatos. No ecra inicial,
toque no Prospector e
classifique os seus
contactos como Quentes,
Frios, Nao Classificados ou
Impraticaveis. Nunca
margue um contacto
como Frio, a menos que
tenha passado pelo Treino
de iniciagdo completo.

Se nao tiver acesso a app, liste os seus
20 principais potenciais contactos nos
espacos abaixo.

Um convite ndo é uma apresentagao!

O seu objetivo é despertar a curiosidade e
fazer com que o seu potencial cliente
aceite conhecer uma ferramenta,
encontrar-se pessoalmente ou participar
num evento. Um convite poderoso
consiste em 3 componentes principais.

@=Urgéncia ®“Entusiasmo ®=Exclusividade

Fale com o seu upline para ver quais os convites
que funcionam melhor no seu mercado.

Aqui tem um exemplo:
Ola "nome", como estas?
Resposta

Otimo, ndo tenho muito tempo, mas foi
muito importante que te ligasse.
Resposta

Quando vés um bom filme, o que fazes?
Ligas-me, certo? Estou a entrar em
contacto porque sei que desejas
melhorar o seu estilo de vida. Esta
disponivel hoje mais tarde as 20h?
Opgdo 1

Se disserem que nao, sugira outro
horario ou outro dia.

Opc¢do 2

Se disserem que sim ou lhe derem
outro horario, faga as 3 confirmacgdes
Confirmagdo 1

Sim, estou disponivel as 21h
Confirmagdo 2

Entdo estas disponivel amanha as 21h?
Confirmagdo 3

Otimo, vou falar contigo amanha as 21h.
E ai € o momento de terminar a
chamada e evitar explicar por telefone.

GA 0S TREINOS EM VIDEO DE PRIMEIROS PASSOS
PARA OBTER INFORMACOES COMPLETAS

Curiosidade satisfeita = interesse perdido!
2 minutos € muito tempo, € apenas um convite!

O passo mais importante!

Existem trés passos que precisa de
seguir com os seus potenciais clientes
para obter os melhores resultados.
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Passo 1 - Defina o seu porqué

Diga ao seu potencial cliente o que pretende
mudar na sua vida. Eles compreenderao
porque estd entusiasmado e descobrirao os
motivos pelos quais precisam de ver a
apresentacao.
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Passo 2 - Mostrar a apresentacgao
Simplifique e utilize sempre uma
ferramenta. Exemplos incluem video de
apresentacao, PowerPoint, webinars ou
ferramentas de equipa.
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Passo 3 - Obter uma decisao

Faga as seguintes perguntas do seu
potencial cliente e anote as suas
respostas.
« O que mais gosta, viagens, negocios
ou ambos?

Se escolherem Viajar, pergunte
e Quais as opgoes de subscricao mais
indicadas para si: VIP, ELITE ou
TURBO ELITE?

Se escolherem Negdcios ou Ambos,
pergunte
¢ Que subscrigcao gostaria de obter com
0 negocio?

Depois de escolherem, pergunte
o Ok, vamos inserir os dados no sistema
e finalizar a tua inscricao.

Onde comeca a duplicagao!

A duplicagao € um produto da educagao. Ao
seguir os passos da formagao de primeiros
passos, estara também a modelar as agdes
gue os Nnovos embaixadores da sua equipa
irao realizar para expandir o seu negdcio.
Quando os novos embaixadores
comecgarem, perceberdo imediatamente
gue ja participaram no sistema. Esta
familiaridade gera confianga e a confianga
leva a agao. O processo de candidatura é
uma etapa educativa importante. Oriente
0s seus embaixadores durante o processo
de candidatura para que aprendam como
fazer o mesmo com os seus novos
embaixadores.

Como inscrever Embaixadores Lifestyle:
App - Toque em Inscrever membro, selecione
uma opgao da lista e toque em Inscrever.
Online - Aceda a MWRLife.com/oseuwebsite
e cligue em INSCREVA-SE JA.

Como registar clientes diretos:
Join.TravelAdvantage.com/yoursite
Free.TravelAdvantage.com/yoursite
Vip.TravelAdvantage.com/yoursite
MWRLife.com/yoursite/membership
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INICIE EMBAIXADORES
CORRETAMENTE

O sucesso do seu negdcio é
determinado pela rapidez com que
vocé e todos os elementos da sua
equipa duplicam os seguintes passos:

» Desgarregar a app
» Registar-se na MWR Academy

» Seguir a formacao de inicio rapido
» Ganhar Fast Start Bonus
» Reserva o préximo evento

A DUPLICAGAO DO TREINO DE INICIO E A BASE DO SEU SUCESSO!
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